MICHAEL STRACHOWITZ

Beratung ¢ Training ® Coaching

Start-Up

So machen wir neue Vertriebspartner erfolgreich

Eingeschrieben - was nun?

e Ziele besprechen
e Regeln der Zusammenarbeit
e Plan erstellen
e Termine vereinbaren
e Nachgesprach
e Schulung
e gemeinsam arbeiten

e ,Hausaufgaben”
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Hausaufgaben - warum?

e Wer handelt, wird sicher
e Wer grubelt, beginnt zu zweifeln

e \Wer mit der Arbeit beginnt, diskutiert nicht mit den falschen Leuten

Welche Hausaufgaben?

e Unterlagen lesen
e Online-Infos studieren
e Produkte ausprobieren
e Fragen notieren
e Kontaktliste erstellen

e Zeit planen
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Telefonkontakt

e In den ersten Wochen taglich
e Stimmung erkunden
e Kurze Gesprache
e Frequenz wichtiger als Dauer

e Zeigen, dass man da ist

Nachgesprach
e Innerhalb 48 Stunden
e Offene Fragen klaren
e Zweifel ausraumen
e Entscheidung bestarken
e Formulare erlautern
e Kontaktliste durchgehen

e Gemeinsam telefonieren
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Gemeinsam Online-Kontakte anbahnen

e Texte fur Messenger und WhatsApp-Nachrichten erarbeiten
e Umgang mit Social-Media besprechen

¢ VVideo-Nachrichten versenden

Gemeinsam telefonieren

e Terminabsprache = Schllissel zum Erfolg
e \VJormachen
e Trockenibungen
e Machen lassen

e Mindestens drei Termine
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Gemeinsam Kunden gewinnen

e Terminabsprache Kundenbesuch und Einladung zur Prasentation
e Kundengesprach, Einzelkunde
e \ortragsabend
e Home-Prasentation

e Messen und Ausstellungen

Gemeinsam neue Vertriebspartner gewinnen

e 2-zu-1-Gesprache
e Geschaftsprasentation in der Wohnung des neuen Partners
e Gemeinsam mit Interessenten Geschaftsprasentation besuchen
e Online-Prasentation

e Skype
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Meeting muss sein

e | eute mussen unter Leute
e Geborgen in der Gemeinschaft
e Wiedererkennungseffekt: Gleiche Geschichte, andere Person
e \Vorbilder finden
e Big picture

Leinen los!
e Ziel: selbststandige Vertriebspartner
e Nicht fiir den Neuen arbeiten, sondern mit ihm

e Fehler zulassen

e Sich selbst zuricknehmen
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Ein Schiff genligt nicht

e Das eine Boot dimpelt,
e das nachste fahrt auf eine Sandbank,
e wieder ein anderes segelt in die Flaute.

e Nur wer viele Schiffe vom Stapel lasst, kommt im Zielhafen an!
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